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GOVERSEE（ゴーバシィ）のご紹介

ベトナム食品市場で

月商1,000万円以上の売上をめざす

食品・食品機械企業ための販路開拓サービス



www.kenndo.co.jp/goversee

ベトナム食品市場への挑戦

少子高齢化、市場減少が進む日本から、

コロナのダメージが東南アジア最少

総人口9700万人、平均年齢28歳の国ベトナムへ

海外進出に挑戦する食品・食品機械製造企業さまに向けて、

ASEAN食品市場への参入を全力でサポートいたします。
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GOVERSEE（ゴーバシィ）とは

コンサルティング機能、商社機能、代金回収機能をあわせ持つ、

今までに無いサービスです。

マッチング／商談／契約／事業計画／貿易実務／代金回収／現地での営業支援、販路開拓まで

一貫してサポートするベトナム食品市場向け「販路開拓パッケージサービス」です。

海外事業特有のリスクを事前に回避し、安心・安全な販路開拓を実現します。

マッチング
商談

契約
事業計画策定

貿易実務 代金回収
販路開拓し
売上を達成

海外事業に特化したタスク管理システムの導入

現地での
営業支援
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経営者が海外進出をためらう4大理由

信頼できる現地バイヤー、

リアルな現地情報が見つからない

理
由
①

情流の問題

輸出の煩雑な手続きが

自社だけで対応できない

理
由
②

物流の問題

ベトナム市場の最適な販路を

見つけることができない

理
由
③

商流の問題

代金回収が確実にできるか

不安である

理
由
④

金流の問題

海外取引にリスクを感じ、自社の海外進出にいたらない

結果
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ベトナム市場のニーズや
トレンド食品といった
リアルな情報を提供

解
決
①

情流を提供

貿易実務サービスの提供で、

輸出関連の煩雑な手続きをサポート

解
決
②

物流を提供

信頼のネットワークから最適な
バイヤー候補を紹介し、製品に

適した販路の構築

解
決
③

商流を提供

代金回収サービスの提供で、

翌月末には販売代金を回収

解
決
④

金流を提供

安心・安全な海外進出が実現！

結果

GOVERSEEが解決できること
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GOVERSEEだから提供できる5つの特長

出張ゼロ、英語での
交渉ゼロで、ベトナム
進出事業が開始できる

1 2 3

通訳兼進行役がオンライン商談を
進めるので、未経験でも円滑な

商取引が可能

信頼足るバイヤー候補と
の精度の高いマッチング

3つのルートからバイヤー候補を
選定、専門家の目利きにより、

最適バイヤーをご紹介

インサイドセールスによる
無駄のない商談タイム

バイヤー候補へ、事前に製品紹介、
営業を働きかけ、フィードバックを
入手。商談時には、すでにお互いの

要望を踏まえた場を提供

商社機能でマッチング後
の商取引まで安全に実現

4

類似サービスでは情報提供やマッチ
ングアレンジ止まり。GOVERSEEは
商社機能サービスにより、情流、
商流、物流、金流までサポート

自社単独で海外進出を
目指すより圧倒的な
時間・コスト減

5

海外事業担当者の育成、海外出張
などにかかる時間と費用が削減され、
販売開始まで短期間で結果にコミット

5
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特長1 出張ゼロ、英語での交渉ゼロで、ベトナム進出事業が開始できる

ベトナム出張
ゼロ

英語での交渉
ゼロ

煩雑な
書類作成も

ゼロ

オンライン商談
なので日本から
コンタクト可能

通訳兼進行役が
商談をリード
するので
英語いらず

会議メモも
契約書も

GOVERSEEで
作成

短期間で
ベトナム事業開始

海外経験不要
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特長2 信頼足るバイヤー候補との精度の高いマッチング

ASEAN経済動向の
スペシャリスト

ASEAN経済動向の
スペシャリスト

3つのルート

紹介から構築した
独自データベース

現地のコーディネーター
からの紹介

バイヤー企業による
直接エントリー

食品業界の
スペシャリスト

ASEAN経済動向の
スペシャリスト

中小企業海外進出の
スペシャリスト

3つのルートから、バイヤー候補を選定。
各分野のスペシャリストの目利きチームが最適なバイヤー候補だけをご紹介します。
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特長3 インサイドセールスによる無駄のない商談タイム

インサイドセールスとは、事前に情報共有やニーズのすり合わせを行う
「現代版ご用聞き」のこと。

有望なバイヤー候補にだけ製品を紹介し、相手側のニーズを把握。
事前にお客様へフィードバックすることで、商談タイムが円滑に進みます。

情報提供

フィードバック

インサイドセールスで

商談前にすり合わせ

お互いを理解した後に「マッチングと商談」

売りたい企業 買いたい企業

信頼できるパートナー

候補を選定

ローカル化を見据えた

フィードバックを入手
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金融
サービス

貿易
サービス

9

特長4 商社機能サービスでマッチング後の商取引を安全に実現

売りたい企業
日本企業

商社機能
サービス

買いたい企業
ベトナム企業

販売

翌末で支払い

販売

支払い

海外事業への
不安を払拭します

貿易実務で物流をサポート

確実な代金回収で金流をサポート

売り先確定で商流をサポート
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海外営業、貿易実務、
ベトナム商習慣がわかる

人材の育成
1000万～2000万円

国際展示会への出展
100万～200万円

海外出張
100万～200万円

通訳、翻訳、士業、貿易
実務等関連サービス費用

300万～500万円

3
～
5
年

半
年
～

1
年

1
年
～

2
年

1
年
～

2
年

GOVERSEE

時間も
費用も

削減できます

最短３ヵ月

GOVERSEEの
商社機能サービス

最短6ヵ月

特長5 自社単独で海外進出を目指すより圧倒的な時間＆コスト減
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運営会社ケンドマネジメント3つの強み

1 2 3公的機関との支援実績 スペシャリストの存在 信頼ネットワークの構築

経産省、外務省といった政府機関
からの委託事業、海外市場調査事
業の実施経験より、ASEAN市場
への進出実績があります。

食品業界エキスパート、中小企
業支援コンサルタント、グロー
バル経済・金融業界専門家と
いった目利きが安心・安全の
サポートを提供します。

ベトナム市場との連携を促す
信頼のパートナー企業

ネットワークがあります。

And more..
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ケンドマネジメントについて

経済産業省中小企業庁 海外展開調査事業

中小機構 F/S支援事業

JETRO（日本貿易振興機構）日ASEAN新産業創出実証事業

JICA（国際協力機構）普及・実証・ビジネス化事業

JICA（国際協力機構）案件化調査

JICA（国際協力機構）基礎調査

ALIC（農畜産業振興機構）海外市場調査事業

など

受注してきた政府事業

これまで進出支援を実施してきた国

ベトナム インドネシア ミャンマー ラオス メキシコ

ケニア エチオピア パプアニューギニア など

会社情報

会社名： 株式会社ケンドマネジメント

事業内容： 企業の海外進出支援事業

代表取締役： 髙橋 宏太郎

設立： 2015年1月（創業2006年）

住所： 東京都新宿区西新宿8-10-3

電話／FAX： 03-6231-0341／03-6231-8924

Web GOVERSEE: www.kenndo.co.jp/service

Web HP: www.kenndo.com

メール： info@kenndo.com

実績・会社概要

企業の海外事業を準備から実行段階まで、全プロセスを支援


